Oferta Power Box — sprzedaz pakietow uslug

Grupa Kapitalowa Arteria S.A. po raz Kolejny pokazala, Ze innowacyjne podejscie
do rynku sprzedazy uslug jest tym, co odroznia ja od konkurencji. W polowie kwietnia
rozpoczynamy sprzedaz pakietow produktow i uslug z branz za poSrednictwem
mobilnych struktur sprzedazy Grupy Kapitalowej Arteria S.A. zintegrowanych
technologicznie z zasobami call center. Oferta adresowana jest do Kklientéw

indywidualnych oraz do malych i Srednich firm.

— Naszym klientom indywidualnym dostarczymy pakiet ustug finansowych w modelu door-to-
door wspieranym przez call center i technologie integrujgcq kanaty sprzedazy. Malte
i Srednie firmy, te juz istniejgce i dopiero rozpoczynajgce dziatalnos¢, mozemy z kolei
kompleksowo obstuzy¢ w zakresie niezaleznych od siebie produktow — méwi Wajciech
Kakol, Dyrektor Zarzadzajacy Pionu Sprzedazy Aktywnej oraz Czlonek Zarzadu Arterii S.A.

— Do tej pory nikt na polskim rynku nie proponowat takiego rozwigzania na szerokq skale.

Poszerzenie oferty ustug finansowych

15 kwietnia br na terenie poinocnej Polski rozpoczeliSmy pilotazowa akcje sprzedazy
produktow inwestycyjnych 1inwestycyjno-ochronnych, obslugiwang przez doradcow z
Rigall Distribution Sp. z 0.0. (spotka zalezna od Arterii S.A.). Doradcy z Rigall Distribution,
do tej pory sprzedajacy wytacznie karty kredytowe, beda oferowac klientom takze inne ustugi

ubezpieczeniowo-finansowe. Z czasem zasieg projektu obejmie catg Polske.

— Jest to spora zmiana w podejsciu do sprzedazy ustug finansowych — ttumaczy Wojciech
Kakol. — Do tej pory klient miat dostep do szerokiego spektrum ustug finansowych jedynie
w punktach sprzedazy. My jako pierwsi proponujemy sprzedaz pakietu roznorodnych
produktow za posrdenicwtem mobilnych handlowcow zasilanych namiarami przez call center,

Internet i inne Zrodla pozyskiwania ledow.



Dystrybucja setéw produktowych ,Power Box”

Baza danych i + *ﬁ
134

Mobilni

Call Center
sprzedawcy

Montaz N + @

Odbiornik Dostawca,
instalator

Technologia

Karta
kredytowa

Call Center Oddziat

ke
3,8 ARTERIA SA

Power Box

W polowie kwietnia br. rusza realizacja projektu Power Box, na ktory sktadaja si¢ ustugi i
produkty pochodzace z réznych branz, ktére po spojeniu w synergiczne pakiety, beda
dystrybuowane na wilasne ryzyko do konsumentéw i na rynek B2B za posrednictwem
mobilnych struktur sprzedazy Grupy Kapitalowej Arteria S.A. zintegrowanych

technologicznie z zasobami call center (bazy danych, konsultanci).

Oferta Power Box obejmuje ustugi finansowe (np. internetowe konto bankowe, polisa
inwestycyjna), ushugi telekomunikacyjne (m.in. ustuga VOIP), internet bezprzewodowy;
tansza energia, ustuga instalacji, notebook lub telewizor w promocyjnej cenie. Unikatowos$¢
tego projektu polega na kompleksowym podejsciu do potrzeb malej 1 S$redniej firmy
w kazdym momencie jej dzialalnos$ci. Z punktu widzenia klienta dodatkowa zaleta oferty
Power Box jest fakt, ze doradca ma swobod¢ w doborze produktow w ramach oferowanych
pakietow, moze zaproponowac pakiety zarowno dla wiasciciela firmy, jak i1 zatrudnionych

W niej pracownikow.

— Chcemy traktowac naszych potencjalnych klientéw indywidualnie — méwi Wojciech Kakol.
— Nasi doradcy w oparciu o gruntowng wiedz¢ na temat matych i $rednich firm, dostosuja

pakiet ustug tak, by jak najefektywniej wykorzysta¢ mozliwosci obnizek cenowych,



dostepnych przy sprzedazy pakietowej 1 dostosowac oferte do specyfiki dziatalnosci nabywcy
ustug.

Do konca roku projekt Power Box obejmie zasiggiem cala Polskg. W pakietach ustug znajda
si¢ produkty strategicznych klientow Grupy Kapitatlowej Arteria S.A. Naleza do nich m.in.
telewizja n, Vattenfall, Play, Heyah, Citihandlowy. Pojawig si¢ takze nowi dostawcy ustug i
produktow, pierwszym bedzie fundusz Generali. Koncepcja nowych projektow w modelu
Power Box wdrazanych w Grupie Kapitalowej Arteria S.A., wpisuje si¢ w strategi¢ Grupy

Kapitatowej Arteria SA, ktorej kluczowym zalozeniem jest wzrost rentownosci netto.



